
【联讯证券】亿玛在线（836346）：三位一体，深耕

电商营销领域-联讯新三板传媒行业研究组之大营销

行业深度调研纪要

2016-06-07联讯证券 付立春

“酒香也怕巷子深”，在这个网红当道，人人都是自媒体的互联网时代，在这

个 BAT看似垄断互联网流量，但是依然有星星之火可成燎原之势的时代，

传播渠道，营销方式和技术都在发生着巨大的变化，联讯证券新三板研究院

传媒互联网行业组 2016年第二季度展开新三板大营销行业的深度调研和

研究，为大家带来行业一手资料，并且提供公司和行业深度分析，欢迎各位

投资者和企业与我们联系交流。

2016年 5月 24日下午我们对亿玛在线董秘张荣先生进行了独家调研。

（亿玛在线 CFO兼董秘 张荣）

公司介绍：

2004年公司的广告效果联盟亿起发创立，2007年并购易购网，易购网是电商导购网站，

在 B2C商家导购领域比较成熟，从 2015年起开始发力面向淘宝商家的业务, 成长较快。

2012年推出易博精准营销平台。

公司多年来将重点放在电商和互联网金融营销领域，通过亿起发，易购网和易博 DSP三大

平台为众多 B2C电商卖家，中小电商卖家，品牌电商以及互联网金融广告主提供优质服务，

http://mp.weixin.qq.com/javascript:void(0);


目前中国 TOP 500电商和 TOP 100的互联网金融企业几乎都是亿玛的客户，公司在电

商营销行业的市场占有率达到 72%，在互联网金融营销行业的市场占有率达到 45%.

公司在不断的积累过程中，形成了自己独有的第三方 DMP，亿起发的订单数据，易购会员

数据和广告交易平台数据构成了公司的数据来源之一， 数据量比较庞大，每日新增 100

万+订单数据 ，拥有 90亿+网购人群标签。

Q&A:

1.今年整体业绩亏损的原因是什么？

今年亏损是因为一笔股权支付，之前有一笔占比 15%的股权激励。如果扣除非经常性损益

费用 6,448.77 万元，报告期内营业利润为 1,632.21 万元元人民币，同比增加

183.46%。同样如果扣除非经常性损益，则报告期内净利润为 1537.46万元人民币，同

比增长 197.53%。

2.公司广告主的账期一般多长？

目前平均帐期 1-2个月。

3.亿起发和易博DSP的收费模式？

PC端亿起发能够做到按照 CPS收费，易博精准 DSP是按照 CPC计价收费的。 但是亿玛

的客户以电商居多， 收费实际上还是按照成交效果的原则来算。

4.易购网的营业收入确认方式？

易购网按照商家付费全额计收入。

5.公司 2007年收购了易购网，为什么易购网直到近两年才有了较大发展？

易购网 2007年进入亿玛, 发展比较快速. 易购网从 2015年起开始发力面向淘宝商家的

业务, 成长较快。



6.易购网和亿起发的盈利能力？

亿起发按照 CPS计费，市场占有率高，毛利比较可观。易购网业务同时涉及 B2B和 B2C，

处于高速上升阶段， 毛利相对亿起发要低。

7.用户在通过易购网购买商品时，返利的周期大概多长？

普通返利周期半个月，高端用户闪电返基本可以实时到帐。

8.易购网现在一天的单数有多少？

2015年 7月正式上线天猫超级返时，，现在一天已经达到几万单级。目前下单量超过 70%

在移动端。

9.亿起发联盟的客户续费率是多少？

大客续费量都在 90%以上。

10.亿起发联盟的瓶颈可能在哪里？

亿起发联盟 PC端占比 90%，移动端目前占比 10%。在 PC端发展的同时拓展移动端。PC

端流量优质，处于平稳发展阶段，亿起发未来在移动端有爆发的机会。

11.易购网和亿起发对于公司做电商精准营销的大数据意义？

用户在通过易购网和亿起发产生的下单数据持续不断的积累为公司的 DMP提供了巨大的

数据基础，这为程序化实时竞价、采买、精准投放提供了数据基础。

12.易博DSP亏损的原因？

2016年，易博 DSP已经基本不亏损。2014年易博DSP实现 1.1亿的营业收入，毛利

率 20%，2015年易博 DSP营收大幅增长，实现 2.16亿收入，今年仍将高速成长，而

易博DSP的团队人数未变，规模做大就能盈利。

13.易博DSP目前对接的流量方主要有哪些？

目前易博 DSP已经接入所有主流媒体广告交易网络， 包括腾讯广点通等公司也同过包段

方式获取优质媒体流量。

14.易博DSP的业务未来可能面临哪些挑战？



易博 DSP需要不断壮大自己的 DMP来扩大自己的流量采买和精准投放能力。DMP越强

大，DSP的业务就越能够扩张。另外，对于发现和获取优质媒体的流量是业务扩张的另一

个重要方面。

15.公司未来发展方向？

向行业上游延伸，获取一些优质的媒体资源。同时不排除在行业内横向扩张的打算。
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